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Romantic Style

14 karat hvidquld med diamanter.

VIELSES OG FORLOVELSESRINGE
www.artof.dk
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Forsiden
DYRBERG/KERN
Sterling Silver

STERLING SILVER

DYRBERG/KERN

SOLSTRALER

Hvordan er det lige med arstiderne? For nyligt har vi oplevet et regu-
laert politisk fordr i en raekke lande syd for Europa. Og herhjemme er
efteraret mere solrigt end i mange ar. Heldigvis har vi krisen, vi kan
stole pa — der er jo altid gravejr at hente dér...

Men er der nu ogsa? Da vi samlede materiale til dette nummer
viste der sig en masse positive historier, som vi slet ikke havde ventet:
Firmaet Jarnes, som i 50 ar har vaeret kendt i branchen for emballa-
ger og displays til smykker og ure, har mere og mere travlt og ma
ansaette nye folk pa stribe. Skagen Designs melder om det bedste
manedsalg i hele firmaets historie — gh, midt i en global krise? — og
en raekke danske firmaer fortaeller om et boom i stalsmykker. Stevring
Design, Dyrberg/Kern, Romenta og Hard Steel maerker en klar inter-
esse for rustfrit stal. Og det er ikke kun hos det mandlige publikum;
stalsmykker til kvinder er i dag lige sa elegante, detaljerede og varie-
rede som smykker af guld og sglv.

Ogsa pa andre omrader er der optimisme. Begrebet baeredygtig-
hed er nu godt pa vej inden for saltvandsperler; en raekke perlefarme
gider ikke vente pa initiativer fra slave eller korrupte myndigheder,
men har selv taget styringen med projekter, der hjaelper ikke kun mil-
joet med i lige s& hgj grad de sociale og arbejdsmaessige forhold i
lokalomradet. Kira Kampmann har besggt farmene og fortzller om
baeredygtige perler.

Majken Bjerrum er nyuddannet salgsassistent med speciale i guld-
smedefaget. For hende er der ingen tvivl om, at veluddannet og
vidende personale giver mere salg og mere tilfredse kunder. Laes om
hendes uddannelse, erfaring fra praktik og afgangsopgave.

Pa resten af siderne finder du nyheder inden for guld, salv, ure og
det altid populzere lzeder. Maske finder du her inspiration til din egen
lille solstrale at give videre...

Rigtig god laesning og god julestemning!
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Holstein Emquies

Alliancekollektionen af Hanan Emquies bestar
af en serie smalle ringe, hvor diamanter kan
tilfgjes med tiden, sa de ferer hele vejen rundt

om ringen. : &f& L I%

18 karat guld med tw/vvs
diamanter. Koster fra 29.550,-

Anette Wille
U Fra Anette Willes Romance
serie. Armband i guld med
perle: 8.500,-

Pris fra !
15.000,- (som
vist 59.995,-)

Sebastian Frost

18 karat roséguld med
gren safir pa 1,58 carat.
Pris 32.000,-

Susanne Friis Bjorner
Ring i forgyldt sglv med
quartz. Pris 900,-

L i Pandora

Fra Lace serien. 14 karat
cocktail med gylden perle.
Pris 5.000,-

Flora Danica Jewelry
Forglemmigej ring i 18 karat
mat forgyldning. 795,-

LASERSERVICE: SE LINKS PA WWW.DESIGNURESMYKKER.DK




Ring med tre
blomster: 995, -

J.!‘E

Lunnemann

Ring i 18 karat guld med to
0,04 carat tw/vvs diamanter.
Pris 8.900,-
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Colier med fire
blomster: 1.200,-

Lund Copenhagen

Mini Marguerit

Fas i salv eller forgyldt
med sort eller hvid emalje.

r Melcher Copenhagen

Bred 14 karat ring med cognacfarvede
brillanter.

Ruben Svart
Hjertekugleringe i 14 karat
guld, rosa og hvidguld.

Pris 4.430-4.700,-

Flora Danica Jewelry
Forglemmigej vedhaeng pa laedersnor i
18 karat mat forgyldning. Pris 995, -

— For at hjeelpe min datter med hendes flyskraek,
tegnede jeg den bane, flyet skulle igennem for, den
var oppe i de rigtige luftlag ,0g hvordan den igen fik
os tilbage pa Jorden. Disse sketches endte med at blive

inspirationen til en ring bestaende af ringe, der illuderer

beveegelse, fortaeller Rikke Lunnemann.

Aagaard
Rosaforgyldt sglv seet med
pavé synt. zirkonia.

Hjerte pa
leedersnor i
895, -

Ring med
sorte synt.
zirkonia 850,-

Ring med synt.
Zzirkonia 1.250,-

Randers Sglv

Massive handlavede
guldringe, hendes med
hjerte i hvidguld

8 karat 3.800,-

14 karat 5.800,-
Herrering 4,5 mm bred
8 karat 3.150,-

14 karat 5.200,-

Foto Iben Balling Kaufmann m.fl.
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MielkoBinner

. . ) Sterlingselv
Miss Dita slangerin

. ) g 9 med sorte eller
i sterlingselv fra hvide gjne.
kollektionen Pris 1.599,-

Poisonous Luxury.

Guld & Selv
Design
Smukt hjerte
| i sglv med Julie Sandlau
- kaede: 350,- Fire fantastiske greringe Oxyderet solv
( = ,1 med vingemotiv fra med zirkoner.
: serien Bird of Paradise. Pris 1.400,-
\ /

Oreringe i salv
Pris 1.500,-

Orestikker i salv
med zirkoner.
Pris 700,-

Oxyderet solv
med klar kvarts
0g zirkoner.
Pris 1.400,-

e e

Toftegaard I1zabel Camille
Tumling hedder det laekre Pragtfuld blomster-
armband af cykelslange og cocktailring i sort salv.
sglvspaende og magnetlas. Pris 800,-

Pris 3.125,-

L/SERSERVICE: SE LINKS PA WWW.DESIGNURESMYKKER.DK



Vedhaeng hjerte i hjerte
925 sglv m/cubic zirkonia
Vejl. udsalgspris 675,- kr.

Ring i 925 selv m/cubic zirkonia
Vejl. udsalgspris 1.425,- kr.

Hjertevedhang
925 s;alvﬁubic
Vejl. udsalgspris ekskl.

Ring hjerte i hjerte
925 sglv m/sorte og hvide cubic zirkonia
Vejl. udsalgspris 585,- kr.

Creol
925 sglv m/cubic zirkonia
Vejl. udsalgspris 895,- kr.
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noon copenhagen

69 Ocean Tech Pointer. Laekkert
48 mm stort dykkerur i tre farve-
kombinationer: Brun/rosa guld,
sort/rgd/stdl og hvid/rosa guld.
Silikonerem. 10ATM. Pris 1.295,-

Thomas Sabo
Rebel at Heart
Kronograf i 43 mm
stainless steel med
brun keramikkrans
og markebrun
alligatorpraeget
leederrem.

Fossil

Espresso- og

< chokoladetonet
modeur fra
amerikanske

Fossil. Pris 1.399,-

gom - & ™

Alpnach Mechanical
Kronograf er opkaldt efter
Swiss Air Forces helikopter-
base i Alperne og er inspireret
af Cougar AS 532 helikopteren
— den lille sekundviser ved
nitallet er saledes en eksakt
gengivelse af helikopterens
firbladede rotor og resetknappen
ved firtallet er formet som
knappen pa styrepinden.

44 mm er Black Ice
PVD-belagt stélkasse.
10 ATM. Pris fra
17.990,-

L/SERSERVICE: SE LINKS PA WWW.DESIGNURESMYKKER.DK



@/‘eczm/ Ve

STENFORM

£t e

H ¥
R P

Se og prov Dream On hos din lokale guldsmed.

Armband i eagte leeder m. selv el. selvforgyldt
magnetlas, ekskl. vedhaeng fra 650 kr.

Vedheeng fra 195 kr.

Dréber fra 110 kr. www.stenform.dk



VWIS

Armband i eegte lseder med magnetlas

Kampagne vl
Armband kr. 495,- <7
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Obaku
Normalt er sportsure fyldt med
detaljer, funktioner og tykke topringe.
Obakus sporty design, tegnet af
Lau Liengard Ruge, fokuserer
derimod pa simplicitet.
Pris 999, -

— Nogle tror at et

simpelt og rent design

er nemt at lave, men

det er faktisk lige

modsat. Jo mere

simpelt et design er,

dets storre er kravet

om pertfektionisme.

| et simpelt design vil

selv den mindste design
fejl blive eksponeret. Hver
detalje skal veere perfekt,
siger designer Lau Liengard
Ruge.

S
Rosendahl Picto i
Picto findes i tre starrelser K

— 30,40 og 50 millimeter — med silikonerem K
og fire forskellige farvekombinationer: Sort IP

belaegning med sort skive og poleret stal

med sort, rad eller hvid skive. R

Pris fra 895,-

Dyrberg/Kern
Adoria med krystaller over
hele ansigtet. Fas ogsa i

guld/stal. Pris 1.499,-

Kenneth Cole

Nowa Time er ny dansk
distributer af det amerikanske
modemaerke Kenneth Cole, der
0gsa laver kavlitetsure til priser
lige under og over 1.000,-.

TAG Heuer
Relancering af
LINK serien fra 24
ar siden. Her er det
Calibre 16 auto-
matisk kronograf
tachymeter i 43
mm stainless steel.

L/ESERSERVICE: SE LINKS PA WWW.DESIGNURESMYKKER.DK
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Begge modeller har
indgraveret ELSK pa
bagsiden. Pris 499,-
hvoraf 70 kr. gér direkte
til Hjerteforeningen.

Jewlscph
ELSK armbandet i juleversion.
Guldfarvet lzeder med 24 karat
forgyldt hjerte eller sglvfarvet
laeder med sort sglv hjerte.

Guld & Sglv Design
Spoil armband i brunt laeder
med forgyldt stjerne.

Pris 575,-

du Plessis
Slangskindsarmband med
magnetlase og vedhaeng i
blank stal, i stal forgyldt
med guld eller med sort
ruthenium. Pris 399,-

Spinning

Links fra 99,- Spinning Links
pa bled leederrem.

Sif Jakobs

Arezzo laederarmband med -
hvide cubic zirkonia, i flere II b — ¥ k. : e n
leengder, fra 599,- --.

.
".:uinnﬂ-'*
L] [ ]
l'ill.“--.#nq ﬂ. -

L

Jane Konig
Leederarmband med

sglvstjerner. Pris 500,-
“"‘l--l.“iq.*.&&'

LAESERSERVICE: SE LINKS PA WWW.DESIGNURESMYKKER.DK
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goaldlife
Fascination armband i forgyldt
sterling sglv med hvide safirer. Armbénd

425,-
Mastersmykke 2.675,-

Ikonsaet 690, -

Scrouples
Leederarmband

A Supportcharm
med magnetlas.

Armband: 395,-
Beads fra 250,-

Laederarmbénd fra 650,-
Vedhaeng fra 195,-
Draber fra 110,-

Armbénd 795,-
Led fra 345,-

Stenform
Dream On lzederarmband i mange farver
med magnetlas i sglv eller forgyldt med
Clip On vedhang.

Kranz & Ziegler
Story armband af slangeskind
med sglv- og forgyldte led.

Troldekugler

Radt leederarmband 210,-
Selvlas fra 360,-
Glaskugler fra 210,-
Selvkugler fra 210,-

LASERSERVICE: SE LINKS PA WWW.DESIGNURESMYKKER.DK
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Dyrberg/Kern Pl
Vikki greringe 599,-
Tonya fingerring 649,-
Ann halskeede 649,-
Lorna bangle 899,-
Mabel bangle 1.099,-

< =

~

Starlight fra Dyrberg/Kern Hard Steel

/Adelstél er basen i Dyrberg/Kerns smyk- Armbdnd
keserie Starlight, et cool og minimalistisk 7;3;’;7;59”6”‘55
tema, sammensat af raekker af sma Fas ogsé'
hvide og hematitgra Swarovskikrystaller, som halskaede
sat pa et silikoneband. Starlight findes til 250,-

som fingerringe, armringe eller hoop
grenringe og har ifglge Henning Kern et
industrielt moderne look, netop fordi
stalet er fraeset ud af et rer, hvorefter det
er hgjglanspoleret eller platteret med en
gylden stdlbelaegning, hvoraf 20 procent
er finguld — en teknik, der er adapteret
fra urindustrien.



Engang var stalsmykker store og maskuline. Det er de stadigvaek (hvis man @nsker det),
men nu er stalet gaet hen og er blevet forfinet, foraedlet, formgivet og foretraekkes idag lige

sa meget af kvinder som af maend. Vi ser pa en raekke danske udbydere, der vil have...

o

Af Christian Schmidt

Henning Kern er en mand, der ved,
hvad der rgr sig. Lige siden 1985 har han
haft fingeren pa pulsen som den ene halv-
del af succesduoen bag modesmykkehuset
Dyrberg/Kern. Nar Dyrberg/Kern til foraret
lancerer en hel kollektion i japansk
2delstal, sa er der for alvor givet
grent lys for, at den rustfri jernlege-
ring, vi dagligt har mellem fingrene
i form af knive og gafler, far lov til
at krybe helt op pa haenderne og
resten af kroppen.

Men ogsa andre har set lyset og det
endda for flere ar siden. Vi skruer tiden til-

bage og besgger firmaet Romenta i Hals.

Forst med stal i Danmark
Romenta var det fgrste danske firma til at
introducere stalsmykker.

— Det var for omkring ti ar siden, og vi
havde to ar, hvor vi var de eneste pa mar-

Pris 295,-

Stallenker fra Romenta
Armbénd fra 375,-
Halskaeder fra 660,-

Armband med
spaende fra Hard Steel.

kedet. Salget gik forrygende. Selv om der
var enkelte forretninger, der var lidt skepti-
ske i starten, sa gik der ikke lang tid, fer de
blev ngdt til at vaere med, fortaeller Marian
Bjerre Kristensen, direkter i Romenta.

— De farste stalsmykker vi ferte var fra
det franske firma Zuccolo Rochet & Cie,
der sa vidt jeg ved, er de farste til at lave
rustfri  stalsmykker. Kollektionen hed
Rochet, Bijoux og blev introduceret i 2000.

Romenta ferer stadig med stor succes
stalsmykker idag:

—Jeg tror, stal har overhalet sglv, nar det
drejer sig om herresmykker. Langt de fleste
danske mand baerer et smykke — en hals-
kaede eller en ring. Det sa man ikke for ti ar
siden, hvor det mest var manchetknapper
og slipsendle.

Og Marian Bjerre Kristensen forstar
godt, hvis mange foretraekker stal
frem for sglv. Ifalge hende pas-

g B Bk Bl @ @ M W@ -
[ Oy 0T oy DN ey DS el

RIN

Hjerte af stal?
Det kan altsa ogsa veere
ganske tilforladeligt — og
leekkert. Dette er fra Stenform
og dingler pa en 90 cm flettet
laederrem. Pris 635,-

SIGN URE SMYKKER — 7, 2011

Stovring Design
Stalvedhaeng
Pris 595,-

Rustfrit stal er en legering af
grundstoffer, akkurat som 14 karat
guld og 925 sterling selv er det. En
klar fordel ved rustfrit stal er, at hvor iseer
guldprisen er steget kraftigt, sa har stal-

prisen holdt sig i bero.

Hard Steel
Armband med magnetlas i stal 195,-
Fas ogsa som halskaede til 250,-

N —
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Hard Steel
Thorshammer eller

kors i moderne snit.
Pris eks. kaede 195,-

ser stalets farve
bedre til vores
nordiske hudfar-
ve end sglvet,
der er mere
hvidt.

Stalbrand kun til kvinder

Stevring Design i Randers lancerede deres
farste stalsmykker i 2007. Det var oprinde-
ligt til herrer, men snart fulgte smykker til
kvinder trop — idag kerer stdl til kvinder
som varmt brad, iseer armringe til 250-400
kroner, lyder det fra en glad Torben Stev-
ring — og i 2009 oprettede firmaet brandet
Qsteel kun til kvinder.

— | starten var vi selv med til at sidde
nede hos vores leverander og designe. Det
geelder blandt andet den farste blomster-
serie, som vi stadig har i kollektionen, for-
teeller Torben Stevring.

Nu er Qsteel udvidet med andre de-
signs, men det er stadig reglen, at brandet

kun har unikke smykker, som ikke ses

andre steder. Og bade Qsteel og
Stevrings evrige stalsmykker er
meget populzere.

— Det er den gode
/ pris, hvor man kan fa

virkeligt store ting til

naesten ingen penge, mener Torben Stev-
ring, der har fulgt udviklingen inden for
stalsmykker med interesse:

— | begyndelsen var det store, tunge,
maskuline ting — mest ringe og kaeder, men
nu ser man stort set alt lavet i stal; ererin-
ge, clips, kreoler og sa videre og udfart
med fint filigranarbejde.

Det seneste, han har set i Kina, er stal-
smykker med sma brillanter, men om det
ogsa vil finde vej til Danmark, ma tiden
vise.

Stalet mellem egne fingre
Christian Jakobsen er uddannet maskinar-
bejder (eller industriteknikker, som det
hedder nu) og er en af de fa i smykkebran-
chen, der faktisk selv har arbejdet med stal.
At man ogsa kunne lave smykker af stal,
var noget, han kaereste introducerede ham
for — det var en serie forhandlet af firmaet
Th. @rum (idag Nowa Time).

— P4 det tidspunkt, var der mange, der
havde lidt inden for stalsmykker, men
ingen der havde meget, fortzeller Christian

Stovring Design
Kraftig dobbeltksede
giver masser af dejlig
klirren! Pris 750,-

Fas ogsé som armband.

Kreoler
Populaere stalkreoler
fra Stevring Design.

295,- for 70 mm
250,- for 50 mm
195,- for 30 mm

— Det er anderledes at arbejde
i stal end i sglv, da stal er
hardere. Man bruger
andet veerktgj, og

man kan ikke som
med sglv for ek-
sempel bruge
en ringudvi-

der, hvis en

ring er for
stram, for
stalet  giver

sig ikke.

— Stalsmykker
bliver typisk lavet
ved, at man tager
en raklods rustfrit
stal, der i form minder
om det, man vi lave. Den
drejer man sa pa en dreje-
baenk og fraeser og sliber. Til

—

\x_

Firradet kreol
Guld & Selv Design.

II|I Glat stjerne pa 60 cm
L1 keede fra Guld & Selv

1 Design. Pris 350,-

Fas ogsa som arestikker.

Jakobsen og tilfgjer: Pris 195,- .
— Det matte vi jo s& ggre noget ved!
| 2009 startede han sit eget firma Hard
Steel, og heri har han heeldt al sin viden og sy ,r
begejstring for materialet stal: . :
o Q :
|I ! \\._\I\\ F-—I'"'
|
Fire store stalringe V
pa armlaenken her fra
Guld & Selv Design. v’/
Pris 525,- -
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Stevring Design & B [ .

Kleedt i stal:

Halssmykke til 495,-
Matchende armring med
stdlspaende og pynt: 495,-

Laederarmrem med stal, '
19 cm til 250,- og 21 cm til 275,- .
Man kan ogsa skimte et par a ‘?

fede fingerring med Ian fra
industrien: skruehoveder og
keeder. Pris 195,-

Stovring Design
Kleedt i stal: P4 modellen

ses kreoler pa 70 mm til 295,-.
Fas ogsa lidt mindre; 50 mm
til 250,- eller 30 mm til 195,-.
Collieret star til 750,- og
armbéndet til 395,-
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RUSTFRIT STAL

Stal er en legering af jern med en lille
smule kulstof og har vaeret kendt siden old-
tidens Kina. Man har blandt andet fundet
stalvaben i grave fra over 200 ar fer vores
tidsregning. Ilgennem tiden har man lzert at
tilseette stalet andre materialer for at ege
egenskaber som hardhed, slidstyrke og
haerdbarhed. Rustfrit stal er en faellesbe-
naevnelse for en raekke stallegeringer, der
alle indeholder minimum 10 procent krom.
Det er kombinationen af jern og krom, der
givet stalet den store korrosionsbestandig-
hed ved at danne en ultratynd film af oxi-
der. Filmen er kun fa nanometer tyk og helt
usynlig, men er ikke desto mindre sa taet
og steerk, at stalet effektivt isoleres fra det
omgivende miljg. Bliver filmen brudt, gen-
dannes den hurtigt af sig selv.

316L, aedelstal eller kirurgisk stal
Det stal, der bruges i smykker, er én
bestemt stallegering, hvis tekniske beteg-
nelse er 316L. Christian Jakobsen kalder
det kirurgisk stal, som er et udtryk opfun-
det af guldsmede og piercere. Hvis man
sparger en almindelig smed, vil han ifglge
Christian Jakobsen ikke ane, hvad det er.
Hos Dyrberg/Kern kalder man det adelstal.
Begge navne skal signalere, at stdlet er af
ordentlig kvalitet, hygiejnisk og uskadeligt i
bergring med huden. Selvom 316L inde-
holder nikkel er legeringen syrefast, og
afgivelsen af nikkel langt under EU direktiv
2004/96/EF. Som Christian Jakobsen forkla-
rer:

— Det er 316L, der bruges overalt; til
bestik, til kekkenvaske og til de skruer, man
skruer knogler sammen med.

Snart hundredarig opfindelse

Der er uenighed om, hvem der har zren
som opfinder af rustfrit stal. Det skyldes
dels, at rustfrit stal er en betegnelse for
flere legeringer, og forskellige personer kan
saledes have opfundet forskellige typer
rustfrit stal. Sikkert er det dog, at den fran-
ske metallurg Pierre Berthier i 1821 var
bekendt med jern-krom legeringens rustfri
egenskaber og foreslog metallet anvendt til
bestik. | 1800tallet var man dog ikke i
stand til at frembringe holdbare legeringer,
men i starten af det naeste arhundredede
lykkedes det en anden franskmand, Leon
Guillet, at frembringe hvad vi idag betrag-
ter som rustfrit stal. | 1912 patenterede to
ingenigrer, Benno Strauss og Eduard
Maurer fra Europas stgrste industrivirksom-
hed, tyske Krupp, deres rustfri stallegering.
Nogle maneder efter kom engelske Harry
Brearley med sin version, og i USA ansggte
Elwood Haynes om et patent, som dog
farst blev givet i 1919. Regner vi fra det
farste patent, kan rustfrit stal sdledes fejre
100 ar i 2012!

Smykkeserien Lion
Dyrberg/Kerns smykkeserie
Lion releases i foraret
2012, meget passende
hundredéret for rustfrit
stals opfindelse.

— Vi valgte at stobe
stalet som lavehoveder i
et spaendende, organisk
og naturalistisk udtryk.
Tidens trend fortzeller om
en forkaerlighed til dyr,
planter og alt fra naturen.
Junglens konge har vi

kunstfaerdigt modelleret op
og designet som cocktailringe,

vedhaeng og krogereringe.

Oq vi kunne naturligvis ikke

dy os for at seette
stalloverne sammen
med smukke
Swarovski-
krystaller i
dyrets
mund, gjne
0g manke,

fortaeller q
Henning

Kern.

Dyrberg/Kern
Lenna vedhaeng i
guldbelagt stal.
Pris 749,-

Aslan

Loven fra Narnia i
Dyrberg/Kerns version
som fingerring. Pris 549,-

i



sidst pudses den og poleres med voks. Stal kan poleres til at blive
meget blankt, eller man kan veelge en anden overflade, for eksempel
mat. Man kan ogsa give stdlet PVD-belaegning (Physical Vapor
Deposition) i alle mulige farver, og den holder bedre end forgyldning.

De stalsmykker, Hard Steel forhandler, produceres pa maskinfabrik-
ker, der har specialiseret sig i at lave stalsmykker. De bliver faktisk
udfert af maskinarbejdere ligesom Christian Jakobsen selv. Han starte-
de som flere andre med at taenke kun i herresmykker:

— Det var sddan en lidt overset gruppe, lyder forklaringen. Men
Christian Jakobsen oplevede snart, at ting, han havde kagbt hjem og til-
teenkt herrene, blev solgt i butikkerne til kvinder; for som de sagde:
Pigerne er helt vilde med det!

Idag kan han tydeligt maerke, at stal er blevet mere populaert:

— Damesmykkerne salger skidegodt. De er store og flotte, fylder og
ser ud af noget. Og vores kaeder kan nemt tilpasses i laengden ved at
tage led ud.

Stalet bliver til kombinationsringe

Skagen Reflections hedder en ny konceptkollektion af stélringe fra
Skagen. Designet er elegant og varieret, og med PVD-belaegninger i
guld, roseguld og gunmetal samt indfattede Swarovskikrystaller laner
serien aura fra langt dyrere sglv- og guldsmykker. Ringene er taenkt til
at kunne mikses pa kryds og tvaers til et personligt look, og priserne
starter ved beskedne 98,- kroner.

Entusiastisk fortaler
Qg sé er vi fremme ved Henning Kern igen:

— Jeg vil gerne sla et slag for rustfrit stal. Det er ultracool og kunne
vaere en ny kategori, som smykkebutikkerne skulle se lidt mere pa!
lyder udmeldingen fra designeren.

For fd maneder siden lancerede Dyrberg/Kern sin ferste kollektion i
sterling sglv, men nu har de to s’er faet en helt anden betydning; nu er
det Stainless Steel, det handler om:

— Som smykkedesignere er vi altid pd jagt efter nye spaendende
udtryk, der kan saette praeg pa vores kollektioner. Og lykkeligvis blev vi
for en tid siden gjort opmaerksomme pa stalets unikke egenskaber, og
legede med tanken om at omsaette dette kglige og harde materiale til
sensuelle smykker. Det er en smule utraditionelt, uden at vaere helt
ukendt.

— Udfordringen ligger naturligvis i at fa dette traditionelt maskuline
materiale til at smyge sig sensuelt og feminint om de smukke kvinder,
som vi gerne ville ggre endnu smukkere med vores smykkekollektioner.

— /Adelstal, som vi foretraekker at kalde det, har en klar raekke for-
dele, nar det handler om smykker. Det er praktisk taget ridsefrit, ufor-
gaengeligt og vedligeholdelsesfrit. Det er antiallergisk, hvilket jo er
supervigtigt. Det kan bukkes, udstanses, og stabes til alle taenkelige
former og designs. Det kan plates og behandles og poleres op til et utal
af overflader; den legering, vi bruger, opnar en pragtfuld glans, nar vi
hgjglanspolerer overfladen til et perfekt shine! Det kan matches med
sten, perler, laeder, diamanter og meget mere. Med adelstal kan vi
skabe et fedt look til priser, der stort set ikke kan opnas i traditionelt
sterling salv.

— Vi foler, at aedelstdl er som skabt til moderne cool og sexede
designsmykker — som vi gerne ser dem, slutter Henning Kern med et
smil. m

Skagen Designs

Hvor stalsmykke kan have en tendens til at veere meget store og kraftige — fordi
stal ikke er sa dyrt som selv — sa er Skagen Designs gaet den stik modsatte vej
med deres nye kollektion af kombinationsringe. Ved at bruge et let og forfinet
udtryk, som det kendes fra guld og selvsmykker opnar Skagen Designs, at stalet
bliver supereksklusivt og at Swarovskikrystallerne lyner som segte diamanter. Pris
fra 98,-
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Den danske guldsmed Pernille Schou-Elsass grundlagde Elsass Jewelry for blot et ar siden,

og interessen for hendes originale smykkedesign har vaeret kraftigt stigende lige siden.

Elsass Jewelry er enkel, underspillet skandinavisk stil tilsat kant og et organisk, sensuelt udtryk.

MANENS TITRAKNING

Armring

Her er ménen en tur rundt om handleddet. Starre og mindre méner
med og uden diamanter. Amringen fas i flerre varianter.

Armring 02 Y i 18 karat guld med diamanter: 13.900,-

Armring 01 Y i 18 karat guld uden diamanter: 12.500,-

Armring 01 S i sterling selv: 1.800,-

Et baerende element i Elsass Jewel-
rys nye kollektion er cirklen, inspireret af
fuldmanen, som Pernille Schou-Elsass er
saerligt tiltrukket af:

— Den klare stjernenats skinnende mane
og den varme, naesten orange mane, der
haenger sensuelt over horisonten pa en
varm sommerdag...

Manen har siden tidernes morgen
veeret et symbol pa det feminine, og lader
man sig drage af Elsass smykker og kom-
mer taettere pd, opdager man at der langs
siden af skiven er sat diamanter, som umid-
delbart er skjult for gjet. Diamanterne ind-
rammer smykkernes overflade, sa det farst
og fremmest er baereren af smykket, som
kan nyde synet af de glitrende diamanter.
Alle andre vil farst opdage dem, hvis de
kommer taet nok pa, hvilket gar smykkerne
staerkt personlige i oplevelsen.

— Idéen med diamanter pa siden har
veeret en del af en proces, hvor jeg har

o

leget med
udtrykket
ved at
gere ski-
ven krafti-
gere, for-
teeller Per-
nille Schou-
Elsass.

Persoligt praeg

Elsass Jewelry benytter

guld i 18 og 24 karat, sterling

sglv, diamanter, sorte diamanter og salt-
vandsperler.

— Smykkerne i for eksempel 24 karat
guld far masser af liv og et unikt udtryk
med det praeg, som baereren selv giver
smykket. Nar man kegber det, er det ens
med alle de andre, men da vi alle lever et
forskelligt liv, vores egen brug med tiden
komme til udtryk i smykkerne.

Pernille Schou-Elsass er
uddannet fra City and Guilds of
London Institute og Kebenhavns
Tekniske skole p& Adelsmedlinien.
12004 kom hun i lere hos
guldsmed Bodil Binner, hvor hun
blev udleert i 2008. Herefter
arbejdede Pernille med sit eget
smykkedesign, som forte til, at
hun startede Elsass Jewelry i
2010.

Glitrende, dugfrisk mane
Halskaede 01 i 18 karat guld med 45 x 0,02 carat tw/ws
diamanter ialt 0,9 carat. Pris 40.000,-

-

»

Ring 06

18 karat guld med 16 x 0,02 carat
tw/vs diamanter, ialt 0,32 carat
Pris 19.500,-

Foruden sin maneinspirerede kollektion
designer Pernille Schou-Elsass 0gsa unika-
smykker til bade almindeligt salg og pa
bestilling sasom forlovelses- og vielsesrin-
ge. m

www.elsassjwiry.dk




TUSIND TaKx For
DEN ST1ore iNteresse

Mange ville gerne vide mere

Vi ved, at et nyt look skaber nye muligheder for
mersalg, og vi er glade for, at s& mange af jer
pa Copenhagen Jewellery Fair i Kebenhavn og
Precious messen i Stockholm udviste interesse

for vores design og indretningslasninger. Rigtigt
mange var ogsa interesserede i vores Secu-
rity lesninger. Hvis ikke du var forbi os pa vores
stand, skal du veere velkommen til at kontakte
0s, sé vi kan forteelle mere.
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Stigende fokus pa beeredygtighed

inden for smykker stiller nye krav
til guldsmedebranchens viden og
engagement. For nyligt startede
den internationale Fair Trade
certificering af guld i Danmark,

og konfliktfri diamanter har laenge
veeret et varmt tema. Nu er turen

kommet til...

BAREL

Af Christian Schmidt og Kira Kampmann
Foto Kira Kampmann og Tobias Hauser

Begrebet baeredygtighed indebaerer
bevidsthed om mennesker og miljg. Men
hvad skal der til for, at perledyrkning er
baeredygtig? Hvilke krav stiller de perlepro-
ducerende landes regeringer, hvis de over-
hovedet stiller krav?

Kira Kampmann er indehaver af firmaet
Marc'Harit, der importerer blandt andet
South Sea og Tahitiperler. Hun giver her en
status pa, hvad der er igang pa omradet,
og hvad vi som forhandlere, designere og
forbrugere kan vaere med til at statte.

Ingen international certificering

— | dag produceres der baeredygtige perler i
en raekke lande som Tahiti, Fiji, Indonesien,
Australien, Mexico og Filippinerne. Men
der er ikke nogen international gaeldende
certificering med feelles krav, standarder
eller kontrol, fortzeller Kira Kampmann.

— Lande som Fiji og Cook Islands har
certificeringer fra deres lokale myndighe-
der, og man er ligeledes i Mexico igang
med en omfattende certificering af Cortez-
perlen. Australien og Tahiti er underlagt
regulativer fra deres respektive regeringer,

Beeredygtige gyldne og perledyrkningen foregar her under
South Sea perier fra inspicerede forhold. Australien har eksem-

firmaet Mar Harit. elvis kvoter for indsamling af levende
Perlerne er skabt P ; . 9 )
af den gylden- muslinger i den sterrelse, hvor de er klar til

leebede musling podning. Kvoterne er med til at sikre den

i Filippinerne. naturlige bestand i havene, s& der ikke
Kira overfiskes. | Tahiti har man kvoter for antal-
Kampmann, let af muslinger per hektar vand. Det §|krer
indehaver gode forhold for de voksende muslinger,
af Marc'Harit. da den naturlige forurening af alger ellers

kan blive et problem for det omkringvae-
rende dyreliv og for muslingerne selv.



|

Sagen i egen hand
| andre lande er certificering en naer umu-
lighed, da bureaukratiske forhold og kor-
ruption bremser for denne udvikling.

— For eksempel i Indonesien og Filippi-
nerne eksisterer der ingen naevnevardige
regulativer fra nogen myndighed, hverken

vedrgrende de arbejdsmaessige forhold
eller naturbeskyttelse. Der er dog alligevel i
disse lande en tendens til @get opmaerk-
somhed pd omradet, og enkelte perlefar-
me er gaet i front for at ggre en forskel og

]

har valgt at bruge kraefterne pa selve det
baeredygtige arbejde og samfundsmaessige
statteprojekter i stedet for at give sig i kast
med det store arbejde, der ligger i at fa
myndigheder til at vaere en del af en certi-
ficering.

Kira Kampmann har for nyligt besggt
sadan en perlefarm, der i hegj grad tager
socialt og miljgmaessigt ansvar, sa naturens
gkobalance sikres, og kommende genera-
tioner kan fa en fremtidig levevej under
gode forhold.

DESIGN URE SMYKKER — 7, 2011

— Palawan-organisationen pé Filippinerne ger et
utroligt seriest og omsiggribende arbejde. Ikke
alene excellerer organisationens seks farme i per-
ledyrkning, de er ogsa med til at understatte en
fremtidig levevej for befolkningen i de perlepro-
ducerende lande, forteeller Kira Kampmann.

=i

Filippinsk @ med
perlefarm. Den
smukke natur
opretholdes ved
beeredygtig
perledyrkning.

Perlemissionarer pa Filippinerne
— Perlefarmen er faktisk en organisation af
seks selvsteendige farme i @gruppen
Palawan i Filippinerne. Den sterste farm lig-
ger naer den lille @ Flower Island, og her
byder man turister velkommen for at for-
klare om perlernes fantastiske tilbliven.
Organisationens farme dyrker baeredyg-
tige Gold South Sea perler og beskaeftiger
omkring 2.000 medarbejdere. Med stor
opmaerksomhed omkring bade socialt og
miljgmaessigt ansvar har organisationen
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Oversigt over unge muslinger fra 0 til 12
maneder. Muslingernes storrelse ses her i de
forskellige aldersstadier.
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Til venstre: Rensede muslinger, klar til at blive
podet med en kerne.
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Gyldne South
Sea perler. e [ iy
Perlerne efter- T g . !ﬂ .
behandles ikke hy h’ 3 I ¥ 1 = 1‘_ i
efter hgst. Der = . F

er altsa ikke
manipuleret
med hverken
farve eller
glans; perlerne
fremstar med
de kvaliteter,
muslingen har
skabt. [ snit er
75 procent af
alle de hgstede
perler af kom-
merciel veerdi
og kan saelges.

EN BAREDYGITIG
PERLE BLIVER SKABT

Under Kira Kampmanns besgg for nyligt pa
de beaeredygtige perlefarme pa Palawan-
gerne i Filippinerne, fik hun lejlighed til at
folge en perles tilbliven pa naert hold.

- P4 perlefarmene i Filippinerne tager
man ikke muslingerne direkte fra havet. Der
findes ikke tilstraekkeligt med muslinger til
at kunne dyrke perler i dette omfang, og for
at bevare den naturlige bestand af den
sjeeldne gyldenlaebede perlemusling, har
man udviklet den eedle kunst at opdreette
babymuslinger. Dette er en vaesentlig del af
den baeredygtige indsats.

- At man opdraetter muslingerne vil sige,
at man i det forste dr af muslingernes liv,
opbevarer dem i sékaldte hatcheries, det vil
sige dyrkningsbassiner. De far den optimale
fode og modtager daglig pleje.

Herunder: Muslingefade til de unge muslin-
ger sikrer, at de far den optimale naering.

Nar muslingerne er mellem 10-14 cm, kan de
podes med en cirka 7 mm kerne, og voksepe-
rioden herefter foregar i naturlige omgivel-
ser i det neeringsrige filippinske shav. Her
observeres muslingerne stadig lige sa intenst
med rensning af hver enkelt skal en gang
hveranden uge.

Hver musling handteres cirka 320 gange,
for en perle kan hgstes. Det sker efter to ar,
og perlerne er i snit 10-13 mm med et meget
tykt perlemorslag pa op til 5 mm. Det skyldes
de seerligt gode forhold, man har sikret bade
i dyrkningsbassinerne og i havet.

Herunder: Det er kreevende arbejde at rense
muslinger i staerk sol. Derfor beerer arbejder-
ne beskyttende hovedbeklaedning.




efter mange drs virke skabt et unikt miljg for medarbejderne og tager
hand om mange projekter i lokalmiljget. Gennem fokuseret forskning
skabes de mest optimale forhold for muslingerne, og organisationens
omfattende arbejde og engagement spreder sig som ringe i vandet og
er ikke kun til gavn lokalt, men ogsa nationalt.

Bzeredygtighed er ogsa et socialt ansvar

—Man er klar over, at garanterer man gode arbejdsforhold, far man til-
fredse og dedikerede medarbejdere. De kommer ofte langvejs fra, og
der er derfor skabt et helt samfund, hvor de ansatte bor og lever deres
liv; der er oprettet skoler, og der tilbydes fritidsaktiviteter, fortzeller Kira
Kampmann.

— Social ansvarlighed er en af de grundlaeggende elementer i pro-
jektet og geelder ikke blot arbejdsforholdene men ogsa omfattende
velgarende arbejde i samfundet. Et stort problem i det filippinske ghav
er fiskeri ved dynamit og cyanid. Dette er utroligt skadeligt for livet i
havet, og der gares en stor indsats for at forklare fiskerne, hvor langt-
raekkende konsekvenser disse metoder har. | stedet for blot at forbyde
dynamitfiskeri, tilbyder man fiskerne en anden levevej. Det har blandt
andet fort til projekter med dyrkning af gkologiske grantsager og med
biavl for at dyrke honning. Tidligere fiskere eller andre dele af befolk-
ningen undervises i disse fagligheder og sikres derved en ny levevej. Alt
dette udfares og finansieres af de seks perlefarme. Organisationen har
tillige oprettet fonden Save The Palawan Seas, hvis formal er miljgbe-
skyttelse.

— At man har valgt at arbejde baeredygtigt er ikke kun en kommer-
ciel beslutning. Man ensker at tage ansvar og bane vejen. Samtidig
opnas hgjere kvaliteter af perler, og medarbejdere og natur trives ved
de baeredygtige metoder. Perlefarmene pa Palawan formér pa en tilta-
lende og banebrydende mdde at kombinere forretning og ansvarlig-
hed. Ved at statte farmere med disse tiltag og ved at udbrede kendt-
skabet til dem kan vi som leveranderer, butikker og forbrugere sammen
gere en forskel, slutter Kira Kampmann. =

— Indianerstammen irokeserne palagde deres hovdinge, at de
skulle taenke konsekvenserne af deres jagtbeslutninger syv
generationer frem, sa beeredygtighed er ikke noget, vores tid
har opfundet, siger Torben Skov fra firmaet Torben Skov Pearls.

Mg A

CERTIFICEREDE PERLER FRA Fl]l

Ogsa Torben Skov Pearls handler med baeredygtige perler. Firmaet er
Skandinaviens stgrste importer af South Sea kulturperler og kan som
de farste i Nordeuropa officielt dokumentere fair trade og baeredygtig-
hed for en stor del af deres kollektion, nemlig perler fra Fiji. Her hand-
ler Torben Skov med én bestemt perlefarm, hvis baeredygtige produk-
tion er dokumenteret helt ned til den enkelte hgst og certificeret af Fijis
regering og fiskeriministerium.

— Baeredygtighed handler om at taenke fremad, ikke bare pa nuet
og de umiddelbare behov i jagten pa at tjene penge. Med andre ord
skal man undga at slide naturen op, hvad enten det er miner, skove,
marker eller havet, siger Torben Skov.

Men hvor den officielle certificering mest gar pa de miljgmaessige
hensyn, er Torben Skov selv involveret ogsa i de sociale og samfunds-
maessige aspekter.

— Den farm, jeg handler hos, ansaetter lokale medarbejdere, sddan
at pengene bliver i lokalsamfundet. Og sa er vi ved at oprette en fond,
der skal tilgodese bgrns vilkar og skolegang pa gerne.

Torben Skov er hyppig gaest pa perlefarmen, og hans firma adskiller
sig fra de andre sterre skandinaviske perlehandlere ved at kabe starste-
delen af perlerne direkte pa de auktioner, der afholdes lokalt af farmer-
nes repraesentanter. Desveerre blev perledyrkningen hardt ramt af
cyklonen Tomas, der hargede Fiji i marts 2010. Det har betydet, at den
naeste Fiji perleauktion farst vil blive afholdt i fordret 2012. m
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Stort udvalg af facet- & cabochonslebne fattesten
Stenkaeder & anborede draber | par
Diamanter = champagne/cognac = sorte = gra
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Smeltede hjerter

Vedhaeng, armb&nd.— preringe
14 kb guld



Needs Jewellery smykker laves alle i handen eller i unikke
stobeforme af solv og 18 karat forgyldt selv og med smukke
handslebne sdelstene. Herunder ringen Enjoy i forgyldt

sterling selv med hvide zirkoner. Pris 795,-

Til hajre
areringene
Shilina.
Sorte onyx
draber i
solv eller
18 karat
forgyldt.

Marianne Gammelgaard havde en drgm
om eksklusive smykker med sjeel og kaerlig-
hed. Hun havde desuden med egne ord en
utreettelig energi og vilje til at forfglge sin
drgm og en tro pa at gare tanke til virkelig-
hed. En drgm der i 2005 blev til firmaet
Needs Jewellery.

— Det var ved en tilfeeldighed, at jeg
blev introduceret til smykkeverdenen og de
fascinerende sten og perler, fortaeller
Marianne Gammelgaard. Det var som en
ny der, der abnedes, og det varede ikke
leenge, far de farste smykker var blevet til,
og en urokkelig trang til at designe smyk-
ker var grundlagt.

Til en start lavede Marianne Gammel-
gaard smykkerne selv i sit eget veerksted,
og de blev snart solgt i mange danske
butikker. Men drgmmen om at fokusere
mere pé design end fremstilling blev starre
og starre. Derfor forfulgte hun en laengsel
efter selv at rejse til Indien og kebe aedel-
sten. Det blev starten pa en ny epoke.

Mgadet med Indien

Mgdet med Indien blev mere end kun et
mgde med fine adelsten. Marianne
Gammelgaard tabte sit hjerte til det smuk-
ke land og den farverige kultur fyldt med
kontraster og masser af sjel og varme.
Gennem megen arbejdsomhed og talmo-
dighed far hun kontakt med en mindre

gruppe af dygtige og entusiastiske guld-
smede.

— @nsket var at finde nogle sma vaerk-
steder, der kunne lave smykkerne i et teet
samarbejde med mig. Hvor vi sammen
kunne udvikle smukke eksklusive smykker
og samtidig hjalpe deres familier gkono-
misk. Efter flere rejser til Indien har jeg
langsomt bygget sadan et samarbejde op
med en gruppe sma vaerksteder pa den
bengalske hgjslette med hvert sit speciale.
Der er en rigtig god kemi mellem os. Det er
dygtige trovaerdige handvaerkere, hvor smil
og gensidig respekt er en naturlig selvfal-
ge. Jeg er med i hele processen og kender
dem der sliber stenene, ham der forgylder
smykkerne, dem der laver de detaljerede
smykketeknikker og sa videre.

Blandt andet gennem disse gode kon-
takter har Needs Jewellery kunne designe
de knyttede armband med firmaets logo-
blomst.

— Armbandene bliver lavet i en lille
landsby af en Indisk familie, der gennem
tre generationer har specialiseret sig i det
fine handvaerk. Farfaren lavede i sin tid
knyttede makramésmykker til kongen af
Rhajastan. Familien arbejder nu for Needs
Jewellery, hvilket sikrer dem en fast indtje-
ning og dermed deres barns skolegang,

slutter en tilfreds Marianne Gammelgaard.
www.needsjewellery.com

Knyttet armband
med bindi isat otte
zirkoner. Lavet af

18 karat forgyldt solv.

o

Marianne Gammelgaard hos en af sine gode
kontakter i Indien. Designs kreeres og diskuteres
pa qulvet i det lille rum over en eller flere kop-
per chai med udsigt til de smukke bjerge.
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50 ars jubileeum

- Jarnes blev startet i vores
farmors kaelder af vores far Palle
Jarne Clausen i 1961. Vores farmor

Magda Clausen var populser guld-
smed i Hjallerup, og op til jul kunne
hun slet ikke f& fat i det antal gave-
aesker og etuier, hun havde brug for,
fortaeller Morten Jarnes Clausen og
Gitte Clausen Bruun. Jubilseumsfesten

varede i gvrigt neesten 20 timer,
startende med en reception, over
borgmestertale og videre til egnens
bedste spisested, Mortens Kro.

50 AR MED
| AKRE PAKKER

Den 6. oktober fyldte Jarnes A/S 50
ar. Og de 50 ar er lidt af en solstralehi-
storie. Firmaet, der lever af at praesen-
tere blandt andet smykker og ure pa
displays og i asker og etuier, har
laenge haft meget travit. | ar er ingen
undtagelse:

— Forelgbigt ligner det en ekspan-
sion pa 60 procent, og vi har ansat rig-
tig mange nye medarbejdere, fortaeller
en glad direkter Gitte Bruun Clausen,
der sammen med sin bror Morten
Jarnes Clausen er anden generation i
firmaet.

Udover anvendelsen af den nyeste
teknologi har Jarnes ogsa en raekke
fordele, der blandt andet har gjort dem
i stand til at tage konkurrencen op
med kineserne.

— Vi er blandt andet steerke pa
vores fleksibilitet, vores tilgang til
opgaverne og vores korte leveringstid.
Der er i det hele taget kort vej til det

hele hos os. Vi satser fortsat kraftigt
pa at udvide virksomheden yderli-
gere med specialproduktion i

store maengder og ved at inten-
sivere samarbejdet med @sten. Vi

star derved meget staerkt bade, nar
det geelder automatproduktion, og nar
det geelder mere handarbejdspraegede
produktioner, der med fordel kan laves
i Fjerngsten, siger Gitte Bruun Clausen.
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Pigen her ser noget trist ud, men egentlig er det lidt synd, for faktisk burde hun
vaeret rigtig glad; hun kan nemlig g& med greringe uden at have huller i grene!
Det er de smarte Earstyles fra Silverstyle i Helsinger hun har pa. De kommer i
mange forskellige varianter, med perler og cubic zirconia — og kraever ingen huller.

HVIS DU IKKE
VIL HAVE ORENE
| MASKINEN::.

#

Alle Earstyles smykker er fremstillet i
rhodineret splv eller sglvforgyldt, de er
ergonomisk veldesignede og behaglige
i brug, oplyser Silverstyle.

Priser fra 375,- pr par.

STJERNEBILLEDER

Du kender sikkert dit stjernetegn —
det er noget med fisk eller skyt-
te eller sddan. Nu lancerer

byBiehl Zodiac stjernetegn
pa en ny made,

nemlig som P
de stjerne- o
billeder, vi

ser pd nattehim-
len, og som hgrer til hvert tegn.
Hvert stjernetegns stjernebillede er skabt med
hvide zirconer og polerede sglvkugler pa de sort rhodi-

nerede sglv charms. Skulle du have vanskeligheder med at genkende
dit eget stjernebillede, sa er stjernetegnets navn betaenksomt graveret
pa bagsiden af charmet.

KUGLERUND
DIAMANT

Japanske forskere pd Ehime University
har skabt verdens farste perfekt runde dia-
mant. Universitetets Geodynamics
Research Center har produceret en kunstig
diamant, som er en perfekt fire carat kugle
pa 7,5 mm i diameter. Diamanten er en
type, som centeret kalder Hime. Den bliver

»
: '

Her ses verdens forste kuglerunde kunstige dia-
mant. Hime diamanterne har en smuk cognacfar-
vet gled.

skabt ved at udsaette kulstofatomer med et
tryk pa 150.000 gange det atmosfaeriske
og temperaturer pa 2.300° celcius. | 2003
lykkedes det centeret at fremstille den far-
ste Hime diamant, der malte under en mil-
limeter, og sidste ar var var de naet frem til
at skabe op til 1 cm store diamanter.

Hime diamanter er vaesentligt hardere
end naturligt skabte diamanter, fordi de
har samme styrke gennem hele stenen i
modsaetning til de naturskabte.

byBiehl

Dit stjernetegns
stjernebillede.

En oplagt gaveidé

til den helt
personlige gave.

Pris: 595,- per charm
og 335,- for
laederarmband med
solvias.




TOFTEGAARD®

JEWELLERY COUTURE
since 1971

Design Traudel Toftegaard
www.toftegaard.com
Produceret i Danmark

WESSELTON
CLASSIC®

W
WESSELTON®

SERIEN

Bytteserien bestar af ringe,
orestikker og vedhaeng i
14 kt. rad- og hvidguld.

Priser fra kr. 3.200,-
Nikkelfri

De eksklusive smykker fra WESSELTONSERIEN har en speciel bytteret, s smykket kan byttes til et nyt
med en starre diamant eller til en anden af de elegante bytteserier i Wesseltonfamilien.

WESSELTON WESSELTON WESSELTON
YOUNG® DREAMoiavonos HIGHLIGHT®

JYLLAND Aalborg Henrik @rsnes Aalborg Storcenter Henrik @rsnes Aars Hinrichsen ApS Guld Selv Ure Bjerringbro Bamberg Brabrand
Guldsmed Knud Pedersen Brande Erlandsen Guld & Sglv Dronninglund Brillehuset Ebeltoft Ebeltoft Guld & Selv Esbjerg Christoffersen Guld-Sglv-Ure,
City Guld, Guldsmedien Fijerritslev Flintholm Fredericia Guldsmed Ranch Svendsen Frederikshavn Michelle A Grend Byens Guldsmed Grindsted
Guldsmeden Haderslev Poul Normann Hammel Anytime/Dalhoff Herning Lambak Guld & Selv, M. C. Mortensen Hjallerup P.J. Clausen
Hjorring Guldsmed Visholm, Hassing Hobro Henrik @rsnes Holstebro Myrup Ure Guld Selv, Nicolaisen Horsens Guldsmed Gram Hgjbjerg Palmga
Kolding Guldsmed Ranch Svendsen Kolding Storcenter Guldsmed Mensel Lemvig Engens Ure-Guld-Selv Legster Clemmensen Nibe
Schack Guld & Selv Nykebing M Cortsen Ure-Guld-Optik Randers Guldsmed Braemer-Jensen Ringkebing Carl Johnsen Ry Luna Sglv & Guld Rende
Kaj P. Nikolajsen Silkeborg Guldsmed Boye, Christoffersen Guld Selv Ure Skanderborg Hugo Mortensen Skive Hartmann Skjern Myrup Ure, Guld & Selv
Skeerbaek E.J. Mathiasen Struer Profil Optik Senderborg Susannes Guld & Selv Thisted Bendixen Tinglev Ritas Ure, Guld & Selv Varde
Varde Guld & Selv Vejen K.Kipp Vejle Ranch Svendsen Guld & Sglv Viborg Guldsmed Norup Viby J Juul Smykker + Ure Rbenra Thorsmark Arhus
Guldsmed Boye, Guldsmed Knud Pedersen

SJALLAND M.V.: Birkergd A. Madsen Dianalund Thorben Andersen Hedehusene Anytime/Kirsten Svendsen Helsinge Frandsen Guld Selv Ure
Hillered Jan Ehlers Holbaek Christinas Guld & Selv Hvidovre Bredalsparkens Guld & Selv Heng Wirz Jyderup Gretas Guld - Selv - Ure Kalundborg
Smykke Design Kastrup Tarnby Guld & Selv Kebenhavn Anni Jensen Guld & Selv, Hofjuveler P. Hertz Kage Hegelund Guldsmed & Urmager Lyngby
Palzeet Naestved Marcussen Guld & Sglv Roskilde Anytime Ure & Guld Slagelse Sparre Sarensen Tellgse Jan Frost Tastrup Ulla Hyldtoft Smykker & Ure
Vanlgse Bidstrup Ure Guld Sglv

FYN Assens Guldsmed Dyrup Faborg Domino Marstal Nyt Syn Nyborg Garvergérdens Smykker Odense Jargen Nielsen, Guldsmed Surel Odense NV
Christoffersen Ringe Bona Dea Svendborg Guldsmed Lauridsen Arup Fangels Eftf.




All Stainless Steel

HARD STEEL forhandler et stort udvalg i Stal Smykker
til hele familien. Bnsker du forhandling af HARD STEEL
smykkerne ring da til Christian pa tif: G060 5830

Navie Piercinger

Dog-Tag Vejl uds
Vedh. 195kr excl kzede
Kade 150kr

Thor s Hammer
Vedh. 195kr excl kede

by Christian Jakobsen

Fra 115-295kr Klik Armband

Fiesi 3.4.5,6098mm
Sort og Brun / Flet oo Glat
Lader

Kzde Vejl uds 250kr
Armband Vejl uds 195kr

forhandler Kontakt Christian Ti: 6060 5830

Se meget mere pa www.HARDSTEEL.dk
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(ORE DILLER JORGENS

@re Diller er det velklingende navn pé et nyt gresmykke fra Guld & Sglv Design. ENGEL
Smykkets ene del ,skrues” pa eret, mens den anden sattes i hullet, og en eller
flere kaeder haenger og dingler frit. 3 T”‘ K| RSTE N

Sely, forgyldt selv
eller sort rhodium.
Priser fra 175,-

35

Guldsmed Jorgen Meincke fra
Odense har en serlig evne til at
fange figurer i yndefuld bevaegelse
som med hans nylige Dansen. Nu

KAR/\/\A TH_ DEN UDKARNE har han lavet en Engel specielt til

Kirsten Siggaard — det forlyder, at

Hvordan udtrykker man sin kaerlighed til den udkarne, nar man er smykkedesigner? For hun baerer englen pa coveret af sin
Torben Hansen fra Reeslev Design kom svaret, da han sammen med sin kone Stella var pa nye julecd — men Engel kommer
vej hjem fra en forretningsrejse til Schweiz, hvor de begge var temmelig traette: ogsa i handel til andre engleglade,

- Jeg sad i flyet og kiggede pa min kone, bjergtoppene neden for og noget laekkert lover Jargen Meincke. Pris 14.500,-

bladt silkesnor, jeg havde faet leveret som preve, og pludselig faldt mine tanker i hak med
min folelser; som puslespilsbrikker der fuldendte et komplet billede pd, hvad jeg falte lige
dér! Vi var simpelthen s& traette af at lgbe rundt til mgder i den uge - og jeg felte mig
rligt talt brugt. Men det var ligesom om, at nar jeg kiggede pa min kone, sa falte jeg en
ekstra taknemlighed, som gav fornyede kraefter!

Silkesnoren blev formet til armbandet Karma med de reneste brillanter, merke perler og
skinnende platin. Designet af kaerlighed til min partner, som Torben Hansen udtrykker det.
Navnet er eksotisk, men ikke mere end at forklaringen er simpel:

- Karma er, i denne sammenhang, to menneskers liv evigt bundet sammen af skaeb-
nen og den fineste silkesnor.

Karma er lavet af den fineste silkesnor, en klar platin fatning, 4 carat Heidi Friis
brillanter i River/IF og med to store Tahitiperler. Armbandet er i et Hjerte nr 3
moderne snit og kan beeres til naesten alt. i sterling

- Blandingen af materialer ger, at udtrykket bliver ekstremt eks- solv. Med
klusivt og alligevel tydeligt mere afdeempet end eksempelvis en arm- 105 cm
laenke i guld, mener Torben Hansen. Karma koster fra 70 000,-. snor:

994, -

HJERTE UDENPA

Baer hjertet overalt pa kroppen,
lyder det fra Heidi Friis. Det enkle
hjerte af sglv kan bindes med blgd
laederrem med fine sglvmanchette,
med et silketerklaede eller hvad du
selv finder pa.
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| en tid med krise
og stilstand oplever
Skagen Designs de
bedste salgstal

nogensinde — og

det over hele
% verden. Vi har
spurgt indehaver
Charlotte Jorst
og direkter

Lars Kornech

om opskriften pa

succes i design,

markedsfaring og

firmastruktur.

Hiromichi Konno
Dameur tegnet
af den japanske

Agte diamanter
Feminint dameur
i rosegold fra

designer Hiromichi Black Label
Konno, der blandt kollektionen.
andet er kendt for Har fire eegte
pop-art sofaer og diamanter pa
stole. Kasse i | den brune
blankt stal med - 3 perlemorsskive

Swarovskikrystaller
pa leenke og skive.
Pris 1.298,-

og brun leeder-
rem. Pris 1.598, -




Skagen Designs har netop realiseret
den suverzent bedste maned nogensinde,
og holder prognoserne stik, afsluttes dette
ar som det bedste salgsar i virksomhedens
over tyveadrige historie. Sammenligner man
september 2010 med samme maned 2011,
har Skagen Designs haft en vaekst pa over
fyrre procent. Og det trods ikke kun en glo-
bal finanskrise men ogsd en verdensom-
spaendende mangel pa urvaerker efter jord-
skaelv- og tsunamikatastrofen i Japan.

| det hele taget har den danske virksom-
hed med globale rgdder stort set haft
vaekst pa samtlige markeder verden over —
siden 2008 pa over firs procent inden for
det sdkaldte affordable watch-segment,
hvilket vil sige ure i prislejet 50-300 dollars
(250 til 1.600 kroner). Her ligger det dan-
ske brand nu pa den globale top ti-liste. Til

Skagen Designs:

Af Christian Schmidt

Perler

Fra Black Label kollektion. Med
store runde &bne led med ferskvands
perler. og perlemorsskive. Fas ogsa
i stél rosegold. Pris 1.598, -

sammenligning er den estimerede vaekst i
samme segment pa knap ti procent.

Eksportpris pa det japanske marked
Skagen Designs har ogsé formaet at etab-
lere en steerk platform pa det vanskelige
japanske marked og rangerer nu blandt de
tre bedst solgte urbrands i Japan. Hos
Japans starste urkaede Tic Tac har Skagen
Denmark sammen med de japanske masto-
donter Seiko og Citizen markeret sig som
de bedst selgende urbrands siden 2009.
De flotte resultater og den ihaerdige
indsats er ogsa blevet bemaerket af Dansk
Eksportforening. Distributgren af Skagen
Designs ure i Japan har netop modtaget
den prestigefyldte eksportpris The Diploma
of the Danish Export Association and His
Royal Highness Prince Henriks’ Medal of

o

[ GAR RE

Stretch mesh

Swarovski
Dameur prydet
med Swarovski-
krystaller pa
index og kasse.
Perlemorsurskive
og leederrem.
Pris 898, -

k.
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Honour. Prisen blev overrakt i Tokyo af Prins
Joachim den 4. november 2011.

— Vi er bade stolte og meget ydmyge
over den tillid, vore forhandlere og slutbru-
gere viser vores brand og virksomhed ver-
den over. Grundlaeggende er vi en for-
holdsvis simpel virksomhed, som vaegter
ekstremt konkurrencedygtige produkter og
tillidsfulde forhold til vore samarbejdspart-
nere meget hgjt. Den filosofi har bragt os
op i den tunge liga af brands, og det er vi
naturligvis stolte over. Det giver os mod pa
endnu mere og en vished om, at der stadig
er et stort potentiale i Skagen Denmark
brandet, lyder det fra administrerende
direkter Lars Kornbech.

Abner deren med Power Offer
Lars Kornbech har siddet i direktarstolen

Denne saeson genoptager Skagen en trendy klassiker — den fleksible
stretch meshlaenke, der ikke kraever justering men fejer sig behageligt
om handleddet. Fas i to starrelser og i guld med hvid urskive eller stal
med sort eller hvid urskive.

Stretch Mesh i stal eller dublé. Pris 1.198,-

-

P

37
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Black Label

Nyhed fra Black Label serien: Uret har
ménefase og kronograf og skiven har
en sandblaest overflade, der ser ud som
overfladen pa Manen. Fas ogsa i sort
med bla skive. Pris 2.498,-

siden november 2008. Fgr det har han ar-
bejdet med al, rejser og cigarer.

— Sammen med ure er det alt sammen
livsstilsprodukter og steerke brands, som
man kan have et forhold til. Hen ad vejen
har jeg fundet ud af, at det er det, som
giver mig den bedste arbejdsmaessige ener-
gi, smiler Lars Kornbech.

Du har sagt, at Skagen har succes med
at komme ind hos forhandlerne, fordi | har
et Power Offer. Hvad er det?

— Kombinationen af en urkollektion i
dansk design, i god kvalitet til en meget
konkurrencedygtig pris er det, vi kalder
vort Power Offer. Nar vi rejser rundt, bruger
vi meget tid pd at fortelle om stedet
Skagen som inspirationskilde for vore
designs. Om Henrik og Charlottes hgje in-
volvering og ekstremt strenge krav til deres
designs. Om vores unikke betingede livs-
tidsgaranti og om vores prissaetning. Nar

man far serveret dén cocktail og far fortalt
om vores succes, synes vores kunder, det er
ret interessant. Jeg mgder stort set aldrig
nogen, som ikke bliver smittet af historien.

Hvilke ure indgar i Power Offer?

— Vi har altid cirka 40 ure, som er det, vi
kalder Globale Bestsellers. Stort set ligegyl-
digt, hvor vi befinder os i verden, ved vi, at
de salger godt. Dem anbefaler vi naturlig-
vis vore kunder at tage ind. Derudover har
vi fordelen ved at have et forholdsvist bredt
sortiment at kunne supplere fra. Nar vi fx
sidder i Mellemgsten, hvor rosegold salger
godt, kan vi supplere op dér i forhold til et
mere standardpraeget sortiment.

Hvorfor har | vaekst, nar andre er i krise?

— Et kendt og succesfuldt maerke, byg-
get op omkring dansk design, i god kvalitet
til rigtig gode priser er vel de vigtigste dri-
vers for vaekst lige nu. Ligegyldigt om man
er forhandler eller slutbruger, kgber man i
dag ind i enkelhed, sikkerhed og value for
money — og det er vel dybest set det, vi
gnsker at vaere kendte for.

Mulighed for eget praeg
Hvor meget betyder det, at en kaede kan
saette deres eget designpraeg pa urene?

— | november maned er vi for farste
gang manedens maerke i Christ i Tyskland.
Lidt afhaengig af, hvordan man maler det,
er de Europas starste kaeede med over 200
butikker. En del af pakken for at fa lov til at
blive manedens maerke er, at vi i samarbej-
de med kaden finder et ur, som de har
eksklusivt i en periode. S& gar kaeden ud og
markedsferer det i en periode, de og vi far
noget profil og selvfglgelig godt salg.

Har du eksempler p3, hvad det er, kaed-
erne ensker?

— Utallige... Vi spiller dog altid en aktiv

rolle i designfasen og den endelige udveel-
gelse. Bade kunden og vi har erfaring med,
hvad der szelger, og det er vigtigt, vi traek-
ker pa alle de erfaringer. Endelig, sa er det
jo vores maerke, og derfor skal vi ogsa vaere
100 procent sikre pd, at det ligger inden for
vort meget skarpe design-DNA.

Taet pa kunderne
Du sagde, Skagen Designs er en simpel
virksomhed. Hvad mener du med det?

— Med et smil pa laeben plejer jeg gerne
at sige, vi ikke er szerlig kloge, men at vi har
nogle ret konkurrencedygtige produkter og
en masse glade kunder. Det er vi ret bevid-
ste omkring, og det fokus er nok drsagen
til, at vi over de sidste tre ar globalt er vok-
set cirka ti gange sa hurtigt som markedet
inden for affordable watches.

Kan du give eksempler pa, hvordan | er
en simpel virksomhed?

- Jeg kan vel bedst gere det ved at sige,
hvad vi ikke har. Vi bruger ikke en masse
penge pa markedsanalyser, reklamebu-
reauer, konsulenter, loyalitetsprogrammer,
store marketing kampagner og sa videre. |
stedet prever vi s& godt vi kan, at holde et
knivskarpt fokus pa vores Power Offer og
dermed pa at levere varen i butikkerne, nar
slutbrugeren kommer ind for at kabe et ur.

- Vi forsgger ogsa at holde os teet pa
kunderne. Som Charlotte forteeller om, star
hende og Henrik tit selv i butik for at holde
sig ajour med, hvad der sker. Jeg selv er
ude at kere med en konsulent et eller
andet sted mindst en gang per maned. Det
synes jeg giver en masse god indsigt i, hvad
der virker, og hvad der skal arbejdes med.

Hvilke fordele giver det?

— Glade kunder, som fortaller vores
historie og dermed spreder det glade bud-

— Henrik og jeg er gode til at holde os til de stramme enkle linjer. Vi elsker vores danske design, sé& det
er ikke svaert at holde os til, hvad kunderne vil have, og hvad der szlger, siger Charlotte Jorst om

Skagens design.
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RESSEN 20

=
DHHHUSET | VEILE, 23.-25. MARTS 2012 qﬁ...
- }' hl -ﬂnﬂn

Forarsmessen i Vejle er nu klar til sin 5. seeson og ma siges at have - Q
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sldet sin berettigelse fast. Siden starten i 2008 er messen vokset ar for ar,
0g 2012 bliver ingen undtagelse. Vi har allerede naesten udsolgt i Hal 4 — der er blot fa ledige stande
tilbage — og er godt pa vej i Hal 3 og Hal 5. Vil du sikre dig en stand i 2012, sa kontakt Henrik Westerlund

pa hw@designuresmykker.dk
nrik pa hw@designuresmykker.dk
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il din stand hos Henrik, hw@desig
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skab! For
et stykke tid
siden stod

jeg med en
kollega i en

butik i Du-

bai. De vidste
ikke, hvem vi
var. Da vi spgrger
ekspedienten,
hvad det dér Skagen

er for noget?, begyn-
der han at forteelle om
Henrik og Charlotte,
som er danskere, som
bor i USA, og at Skagen er et meget smukt
sted oppe pa toppen af Danmark.
Sk@nheden ved Skagen som sted er arsa-
gen til, at Skagen urene er sa smukke. Og
arsagen til, at de er de tyndeste ure i hans
butik, er, at der er helt fladt, hvis man star
og kigger ud over landskabet oppe i
Skagen! S& er man altsa lige ved at give
kunden et stort kram og fa tarer i gjnene!

Er det en bevidst strategi eller er den
blot opstaet sadan?

— Et godt Power Offer og glade kunder
har i alle 22 ar vaeret det, som har drevet
virksomheden fremad. Over de sidste ar er
vi nok blevet mere bevidste om styrken i
det fokuserede koncept, hvor vi forteeller
den samme historie fra Nordkap til
Sydafrika.

Hvilket rad ville du give til andre virk-
somheder?

— Jeg faler egentlig ikke, jeg er i stand
til at rade andre virksomheder, men det,
som virker for os, er i hvert fald at holde
tingene forholdsvist simple, hold fokus pa
et konkurrencedygtigt Power Offer, som
helst overstiger kunders og slutbrugeres
forventninger og sa ellers at handle! Teenk
stort og fa tingene gjort!

The big idea
Charlotte Jorst startede Skagen Designs i
1990 sammen med sin mand Henrik. Lige
fra starten var det rene, enkle design en
baerende del af firmaets koncept.

Hvem designer jeres ure? Er det dig og
Henrik, eller har | ansat en eller flere desig-

Red Dot Designpris
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Stort titanium herreur med grov meshlaenke og urkasse i rosegold. Model 809 har i 2011 som flere
andre af Skagens modeller vundet Red Dot Designpris. Pris 1.398,- Nederst klassisk herreur med sort,

preeget leederrem. Ultra slim. Pris 898,-

nere, og hvilke uddannelser har de egent-
lig?

— Henrik og jeg laegger de store linjer —
kommer med the big idea. For eksempel at
vi skal have en sporty titaniumlinje. Vi fin-
der billeder af sporty ideer sdsom Henriks
biler, deres form og design af speedometer
0g sa videre. Derefter arbejder designerne
pa at implementere nogle af disse ideer ind
i urets design. Vi tager til Skagen og finder
inspiration til farver; for eksempel vores
warm delight promotion af varme jord/
sandfarver, som kommer til fordret 2012,
er inspireret af vores tur til Skagen med
solens farver, som spejler sig i sandet.

— Med disse big ideas kommer vores
designere op med forskellige forslag. Vi gar
dem igennem og retter og retter og retter
lidt mere. S& diskuterer vi uendeligt og
kommer sa med den endelige kollektion.
Jeg aner faktisk ikke, hvilken uddannelse
designerne har, men de har veeret hos os
laenge og ved naesten, hvad Henrik og jeg
taenker.

Hvad er det efter din opfattelse, der
gar, at det samme design kan blive popu-
laert over hele verden?

— Designet er rundt, varmt og indby-
dende. Der er tydeligt en veerdi i det. Det
ser altid dyrere ud, end det er. Kvaliteten er
helt tydelig. Designet er stramt, let genken-
deligt og vi holder helt fast i, hvem vi er. Vi
holder priserne, og hvis vi ikke kan se,
hvem der skulle kabe det design, vi er
igang med, sa udvikler vi det ikke. Kunden
kommer ferst. Vi arbejder tit selv i butikker-
ne for at veere sikre pd, at vi rammer rigtigt.

Taenker | bevidst i design til forskellige
markeder?

- Nej, ikke rigtigt. En bestseller er en
bestseller. Det samme szelger stort set alle
vegne.

Hvilke retningslinjer arbejder I efter, nar
| designer nye ure? Hvad er jeres DNA?

— Vi har aldrig sveert ved at komme op
med nye designs, og vi er aldrig fristede til
at lave ting, som ikke matcher vores kon-
cept. Vi kan simpelthen ikke lide det.

Designet betyder mest
Er det design, pris eller andre ting, der far
jer ind i nye butikker og kaeder?

— Skagen produkterne bliver altid et af
de bedst selgende produkter, hvis butik-
ken giver urene en god placering i et Beach
Tower, som er vores udstillingsmontre. De
ligner en million og er ekstremt prisvenlige.
De ligner heller ikke andre produkter, sa de
tager ikke salg fra andre brands. De hen-
vender sig til en anden kunde, som vil have
et andet look. Det er svaert at sige nej til.

Hvad betyder mest for slutbrugeren?
Jeres navn, designet, prisen eller andet?

— Designet betyder mest. Da det heller ikke
er dyrt, sa tror jeg bare forbrugeren kagber
det pa impuls.

Nar der efterhanden er mange, der
laver enkle, minimalistiske ure — hvordan
kan man fortsat adskille sig fra de andre?

— Det har vi ikke sveert ved. Med meget
minimalistiske ure er ,the devil in the
detail”, og der kommer 22 éars erfaring os
naturligvis tilgode. Det er meget vanskeligt
at lave flotte ure sa minimalistiske. De fle-
ste me-too urbrands, som popper op, bider
sig aldrig rigtig fast; det har vi set igennem
mange ar.

Selv om jeres ure ikke er dyre, mener
jeg alligevel, at der er stor respekt om nav-
net. Har det veeret en bevidst malsetning
for jer at opné den status, og hvad gjorde |
i sa fald for at na den?

— Vi arbejder helt utrolig malrettet for
virkelig at give vores kunder og slutbrugere
et kvalitetsprodukt til en ordenlig pris.
Henrik og jeg keemper for at holde kvalite-
ten hgj, s& man kaber noget virkelig godt
til prisen. Vi elsker vores kunder og elsker
at arbejde sammen med dem. De er skan-
ne mennesker, og vi er jo alle i samme bad.
Vi skal have det sjovt og tjene nogle penge.
Vi lytter meget til, hvad de vil have, og
sparger altid hvad vi kan gere bedre. Vi
elsker at forbedre os og faktisk ogsa at fa
kritik. Det er rart at have en Igbende dialog
med kunderne. Vi mgder kunder fra alle
lande flere gange om aret og gar os meget
umage for virkelig at tage tid til at saette os
ind i deres forretningsmodeller, og hvad
der for dem er vigtigt. Jeg tror, de ved, at vi
altid prever at gare vores bedste. Er de ikke
tilfredse, kan de tale med os, og vi vil prave
alt hvad vi kan for at ggre tingene bedre. Vi
respekterer vores kunder, og de respekterer
os. Det er et virkelig godt partnerskab. m

- Ligegyldigt om man er forhandler
eller slutbruger, keber man i dag ind
i enkelhed, sikkerhed og value for
money — og det er vel dybest set
det, vi gnsker at veere kendte for,
siger adm. dir. Lars Kornbech.
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Majken Bjerrum er i fordret blevet faerdigudlaert som salgsassistent med speciale i |

guldsmedefaget. For hende er der ikke tvivl om vaerdien af faguddannet og

professionelt personale for at give kunderne god service og trovaerdig radgivning.

Taani linn, Guldsmed Norup ¢ Majken Bjerrum

DEN
Q\/E\SKEI\I

Af Christian Schmidt, baseret pa Majken Bjerrums afgangsopgave

— Man far tilfredse kunder, fordi
man ved, hvad man star med. | dag vil kun-
derne gerne vide meget, og det ger, at
man ofte kan blive udfordret. Det syntes
jeg er sundt, forteeller Majken Bjerrum om
den faglige ballast, hun har faet med sig pa
den todrige uddannelse pa Handelsfag-
skolen.

Her har hun blandt andet lzert om me-
taller og legeringer, @delstene, varesam-
mensaetning og indkebsplanlaegning. Det
meste af de to ar foregik i praktik hos
Guldsmed Norup i Viborg, og her fik
Majken farstehandskendskab til leverande-

rer, produkter og ikke mindst kunder. Hun Majken Bjerrum er bade personligt og fagligt
har lert at benytte en reekke forskellige ~ Meget glad for Taani linns smykker:

. . — Man far meget handveerk for pengene.
modeller til at analysere butikkens grund- Alle smykkerne bliver lavet i handen, det er

lag og dens mélgruppe, ligesom hun har  ynikt handvaerk til nogle gode priser; og alle
arbejdet med kgbsmotiver og salgsmodel-  kunstnerne er uddannede enten pé designskoler

ler til at sikre tilfredse kunder og et godt  eller kunstakademier.
salg.

— Personligt salg er det, vi overle-
ver pa i specialdetailbutikkerne.
Det er super vigtigt, at kunden
far en god service og gar fra 4
butikken med falelsen af en .
tryg og troveerdig behand-
ling. Derfor er det vigtigt at
sld pa service. Imgdekom-
mende og smilende per-
sonale, det betyder utrolig
meget. Det kender jeg fra mig
selv; jeg handler de steder, hvor
jeg far den bedste behandling. k #
Man skal vaere der for kunden og W
vere fremme ved vedkommende
med det samme. Det bedste ved at sta
i butik er, ndr man har afsluttet et keb med
en god fornemmelse af, at kunden har haft
en god oplevelse og er tilfreds med kgbet.

De fire kebsmotiver

Uddannelsen afsluttes med en fagprave
om et bestemt brand, hvor Majken Bjerrum
valgte firmaet Taani linn, som forhandles
hos Guldsmed Norup. Prgven bestdr dels af
en mundtlig og en 15 siders skriftlig eksa-

— Jeg lytter meget til mine kollegaer i butikken,
forteeller Majken Bjerrum om Guldsmed Norup

i Viborg. Mange af dem har vaeret der i rigtig mange
ar; de ved en masse, og det er speendende at here,
nar jeg ikke selv har vaeret inden for faget sé leenge.
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anderledes.
Smykket, der ikke kan

kabes szerlig mange steder. Det kal-

des snobmotivet. Modsat snobmotivet er
der bandwagon-motivet (bandwagon
betyder at vaere med pa noderne, red.) De
kunder gar efter maerker, som er moderne,
der kan ses i magasiner, og som folk ken-
der godt. Thrifty-motivet (thrifty betyder
sparsommelig, red.) spgrger meget ind til
prisen og undersgger ofte priser i forskelli-
ge butikker for at finde den billigste. De
star gerne helt oppe foran, nar der er
udsalg. Modsat thriftymotivet er Veblen-
motivet (efter den nordamerikanske socio-
log og gkonom Thorstein Veblen (1857-
1929). Den sdkaldte Vebleneffekt gar ud
pa, at efterspgrgslen pa en vare kan stige,
nar prisen stiger, fordi den da bliver mere

=

I

Taani linn

Taani linn er et ungt dansk firma, der handler med smykker af esteuropeeiske designere
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eftertragtelsesveerdig, red.). De kunder
kagber dyrt, og man kan naesten altid se,
hvilke kunder det er. De klaeder sig i laek-
kert dyrt tej. Dér ved jeg godt, at jeg ikke
skal hive sglvringene frem, men i stedet
hvidguldsringene. Der vil jeg hurtigt kunne
argumentere for valget af en kostbar ring,
smiler Majken Bjerrum.

BALA og EFU
For at gennemggre et godt salg og skabe
en tilfreds kunde er det vigtigt at have styr
pa sin salgsteknik. Her er BALA-modellen
et nyttigt redskab.

— BALA star for Behov, Accept, Lasning,
Accept. Forst finder man kundens behov,
den gnskede vare. Derefter skal man have
kundens accept pa, at man har forstaet
behovet korrekt, sadan at man ikke begyn-
der at foresla ting, der er helt ved siden af.
N&r man har accept pa behovet, foreslar
man en lgsning pa behovet, og sa sparger
man til kundens accept af lgsningen. Nar
man har kundens accept, afsluttes kabet.

En god lgsning kan vaere en, der giver
kunden mere, end vedkommende havde
regnet med:

— Firmaet Taani linn har for eksempel en
lang kaede, man bade kan bruge som arm-
band og pa hele tre mader som halssmyk-
ke. Det er noget, folk kan forsta.

Et andet godt veerktgj til at skaerpe
salgsargumenterne er EFU-modellen. EFU
star for Egenskaber, Fordele og Udbytte.
Modellen kan hjalpe til et bedre salg ved
at saette fokus pa udbyttet for kunden og
se varen fra keberens synsvinkel:

— Det viser over for kunden, at vi ved,
hvad vi star med, og de far en god vejled-
ning. Jo mere vi kan bringe videre til kun-
den af informationer jo bedre. Det gar, at
de faler, de har faet mere for pengene.

— Egenskaber for Taani linns smykker

N

og kunstnere. Stilen er ofte meget anderledes, end hvad man ser herhjemme, og bade

teknikker og materialer kan veere helt specielle. Alle smykkerne er handlavede og unikke.

Salgsassistent er en todrig uddannelse, der tages med afgang fra Handelsfagskolen i Skade. Uddannelsen foregar ved praktik i en butik
og fire gange to uger pa skolen, hvor man laerer om det valgte fagomrade. Uddannelsen afsluttes med en fagpreve med en mundtlig og
en skriftlig del, samt en praktisk opgave ude i butikken. Handelsfagskolen beskaeftiger sig udelukkende med specialdetailhandlen og

uddanner hvert ar 7.000 elever.
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kan eksempelvis vaere, at de er handlavede
og af aedelt metal. Fordelen ved aedelt
metal er, at det er ikke-nedbrydeligt, og det
handlavede betyder, at hvert smykke er et
stykke unikt design. Udbyttet for kunden er
et smykke for livet og et smykke, som der
ikke findes to ens af.

Praktisk erfaring

De to ar hos Guldsmed Norup har givet
Majken Bjerrum veerdifuld indsigt i dét at
drive butik:

— Vi har ikke en dresscode. Vi gar i vores
eget paene almindelige tgj, der ger, at der
er plads til forskellige stilarter. Pa den made
far vi vist flere forskellige smykker og at der
er plads til alle typer kunder i butikken.

— De fleste medarbejdere har veeret
ansat lzenge, hvilket giver en god kemi ind-
byrdes. Vi kender hinandens staerke og
svage sider. Samtidigt tror jeg, det er sundt,
at der engang imellem kommer en elev ind
med et frisk syn udefra og med nye idéer.

— Guldsmed Norup gar meget ind for
baeredygtige produkter, som for eksempel
fair trade. Det er med til at skille butikken
ud fra de andre guldsmedeforretninger.

Fagprgve om Taani linn

— Jeg valgte at skrive om firmaet Taani linn,
fordi jeg selv syntes rigtig godt om deres
smykker og har fulgt udviklingen i den tid,
jeg har vaeret i butikken. Det er et forholds-

JEG SYNTES

DET ER LACKKERT,
NAR JEG FINDER
UD AF JEG KAN
MERE, END JEG
LIGE GAR RUNDT
OG TROR.

vist lille og nyt firma, og de ses ikke sa
mange steder endnu. Det er en udfordring
med et maerke, der ikke er sa kendt af kun-
derne, og det ville vaere spaendende at
saette ekstra fokus pa dem i en periode,
forteeller Majken Bjerrum.

Taani linn er dansk og ejes af Lotte
Neupart og hendes mand Jan, men smyk-
kerne laves af kunstnere og designere fra
en raekke gsteuropeeiske lande som Estland
og Polen. Majken Bjerrum beskriver mal-
gruppen som kvalitetsbevidste kvinder mel-
lem 27 og 50 ar, der kan lide smykker, der
er anderledes og har et unikt design.

— Smykkerne er alle hdndlavede, og de
forskellige kunstnere har hver deres indivi-
duelle praeferencer for bestemte materialer
og sarlige teknikker — ogsa nogle, jeg ikke
pa forhand kendte til. Nogle af teknikkerne
gar helt tilbage til oldtiden, mens andre er

helt moderne som laserprint, laserudskae-
ring og polymerisering, der er en helt spe-
ciel og hemmelig teknik til at farve smykker
med plast.

Krav til leverander
— Der er mange ting, der er vigtige med
hensyn til leverandgren. Pa skolen lzerte vi,
at man skal stille krav til ens leveranderer,
for ellers er det butikken, det gar ud over.
Hvis vi ikke far den rigtige vare pa det rigti-
ge tidspunkt, kan vi std med en utilfreds
kunde, der maske skal bruge varen til en
gave. Varen skal ikke kun komme til den
aftalte tid, den skal ogsa veere i den gnske-
de kvalitet, sa vi ikke skal sende retur og
bruge tid pa det. Prisen skal stemme over-
ens med kvaliteten, og leverancen skal selv-
folgelig vaere pa den korrekte maengde.
Ifglge Majken Bjerrum yder Taani linn
en rigtig god service ogsa pa andre omra-
der: — Jeg har vaeret pa virksomhedsbesag,
hvor Lotte har vist mig hele kollektionen.
Hun sperger ogsa altid om vores erlige
mening og er dben for forslag og aendrin-
ger. Vi kommer ofte med forslag, og dem
gar hun videre med.

Salskampagnen

Som en del af sin afsluttende fagprgve
skulle Majken lave en 14-dages kampagne
for Taani linn. Kampagnen bestod af en
vinduesudstilling, en lille folder der blev
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delt ud uden for butikken, en konkurrence,
en artikel i den lokale avis samt intern mar-
kedsfering.

— De fleste af smykkerne har et rat
design. Mange af overfladerne er ridsede
eller har et mat udtryk. Derfor syntes jeg,
det var oplagt at fa lidt af den ,rd natur”
ind i udstillingen. Jeg kommer fra landet,
s jeg tenkte, det bedste ville vaere at ga
en tur rundt og se, om jeg kunne blive
inspireret, ligesom kunstnerne fra Taani
linn ofte bliver det af naturen. S& med
hjelp fra lidt veerktej fik jeg lavet et lille
smykketrae, tre ringholdere og en fod til et
spejl i birketree.

Desuden dekorerede Majken vinduet
med stof af flgjl og grov bomuld i rustikt
look og i red og gra — farver taget fra Taani
linns egen brochure.

- Blikfanget i min udstilling er den rede
farve, der traeder frem, og traeet, der stdr i
braendpunktet. Det giver en rgd trad i vin-
duet, nar farverne gar igen. Det gor det
mere roligt og let at genkende. Og der var
mange, der stoppede op for at kigge, da
det var nyt, spaeendende og anderledes.

Sameksponering

Til udstillingen ville Majken gerne have
varer, der harte sammen. Guldsmed Norup
farte ikke alle disse vare, men Majken var
heldig at kunne fa de resterende smykker i
udvalg fra Taani linn: — Fordelen ved sam-

//////
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Majken Bjerrums udstillingsvindue hos Guldsmed Norup med smykker fra Taani linn.

eksponering er, at den viser rigtig mange
produkter fra samme serie. | mit tilfaelde
kan kunderne se det store udvalg og se for-
skellige kunstnere fra samme firma. Det
kan vaere med til at give gode idéer til sam-
mensatninger og i nogle tilfeelde give et
plussalg, fordi arestikkerne ligger lige ved
siden af det collier, kunden har forelsket sig
i. Nar der nu er lavet et sat, kan kunden
naesten ikke leve uden hele saettet.

s

For at skabe yderligere opmarksomhed,
lavede Majken ogsa en folder, der lokkede
kunderne ind for at se smykkerne og delta-
ge i en konkurrence.

— Det traekker mange til, nar der er en
praemie at vinde, er Majkens konklusion.

Avisartiklen kom i stand ved at hun
ganske enkelt ringede til Viborg Nyt og for-
talte om sit projekt:

— De syntes, det lgd spaendende med

RUBEN SVART

MaErmeste torhandler anvises pa wensy svart. i
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det nye maerke, og vi aftalte en tid for en samtale. Jeg syntes, det er et
stort plus med gratis PR, og det har givet god effekt.

Intern markedsfering vigtig

Majken var klar over, at det ogsa var vigtigt at informere det gvrige per-
sonale om kampagnen, sa de var forberedt og kunne bakke op om
den.

— Nogen tid forinden havde jeg kort fortalt mine kolleger om tids-
punktet og mine tanker omkring kampagnen, fortaeller hun. Da vi kom
teettere pa, fortalte jeg mere detaljeret om de smykker, jeg havde valgt
til vinduet, om konkurrencen, og at der ville komme en artikel i Viborg
Nyt. Personalet har vaeret gode til at hjelpe mig med at naevne min
udstilling og fortaelle om konkurrencen til kunder i butikken.

Resultat og eftervirkninger
Majken lavede et budget for kampagnen med alt fra prisskilte i vindu-
et til det collier fra Taani linn, der var praemien i konkurrencen.

— Man udregner sin nulpunktsomsaetning for at se, hvor lidt man
minimum skal saelge for at fa sine omkostninger daekket.

Hendes mal var at salge et par grehaengere og et collier i Igbet af
de 14 dage. Det ville give et overskud pa cirka 150 kroner.

- Jeg tenkte meget pad, om jeg skulle have en annonce i avisen om
min kampagne. For at udfordre mig selv, satte jeg som mal, at jeg ikke
vil have underskud. Derfor valgte jeg annoncering fra.

Majken habede at f& 50 kunder til at deltage i konkurrencen. Efter
de 14 dage havde 89 vaeret inde i butikken for at udfylde svarkuponen,
og overskuddet pa kampagnens smykker var paent over 2.000.

— Vi har solgt for langt mere end forventet, sa kampagnen har
bestemt kunnet betale sig gkonomisk. Jeg er selv rimelig tilfreds, da de
fleste af smykkerne er overvejelseskgb. Der er utrolig mange, der har
vist interesse for udstillingen og smykkerne, og mange har gerne ville
vide mere om Taani linn. Jeg tror, vi efterfalgende vil kunne maerke en
fortsat stigning i salget.

Erfaring med sig
— Jeg syntes, det har vaeret en stor opgave men samtidig meget laere-
rig. Jeg har faet meget ud af det, og det syntes jeg ogsa, at butikken
har. Kampagnen har i hvert fald kunnet betale sig bade gkonomisk og
arbejdsmaessigt, og vi har alle i butikken faet mere viden og interesse i
Taani linn.

— Noget af det, jeg kan tage med ud i fremtiden er: Gegr brug af
kontakter. Giv gode informationer til personalet. Hold hovedet koldt.
Husk at planlaegge ned til mindste detalje, sa det er til at overskue.

— Jeg er blevet bedre til at bruge gode salgsargumenter og komme
med gode fif til kunderne. Det er ikke kun vedrgrende Taani linn men
over hele linjen. Jeg har prgvet mig lidt frem, og det med at veere aerlig
og positiv hele vejen igennem betyder meget. Jeg kan helt sikkert
bruge meget af det, jeg har lzert i forbindelse med opgaven, nar jeg
skal videre ud i en anden butik.

En generel aha-oplevelse for
Majken under forlgbet har veeret,
at bryde sin opfattelse af egne
evner: — Jeg syntes, det er
lekkert, nar jeg finder ud af,
at jeg kan mere, end jeg lige
gar rundt og tror. m

www.taani-linn.dk
www.guldsmednorup.dk

GULDSMED NORUP

Guldsmed Norup ligger centralt pa Sct. Mathiasgade, gagaden i
Viborg, og har otte ansatte. Svend Norup startede i 1956, og i 1997
blev butikken overtaget af naeste generation Kjeld og Helle Norup.
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Fra venstre ur af Camilla Lykke Nielsen og Charlotte Haudrum Jensen, Dennis Lindkvist Pedersen og Lene
Herlgv Jensen og Rune Hjorth Bakkendorff og Therese Krogh Andresen.

GULDSMEDE & URMAGERE | SAMARBEJDE

Pa smykke- og urbranchens fagmesse i sommers var studerende fra urmagerskolen pa
Zealand Business College og fra Guldsmedeskolen i Kgbenhavn sammen i et projekt, hvor
de to faggrupper for ferste gang herhjemme skulle samarbejde om at skabe et feelles pro-
dukt. Det blev til en raekke unikke ure, som det tog op mod 800 timer at fremstille.

Urmagerstuderende, Rune H. Bakkendorff, fortaeller om forlgbet:

— Det har vaeret utroligt givende at lgse opgaven! Langt det meste af pensum pa urma-
gerskolen er ret fastlagt. Der er opgaver, der skal lgses. Derfor var det utroligt dejligt at fa
totalt frie rammer. Men det kraever jo ogsa noget af en selv; man skal kende sine begraens-
ninger, eller i hvert fald regne med at bruge rigtig lang tid. Vi skulle bygge urene i vores
fritid, og med en gennemsnitsarbejdstid pd 700-800 timer, sa er der ikke tid til meget
andet. Men som sagt, sa har det vaeret utroligt givende. Ikke kun hvad angar det at bygge
ure, hvor vi selvfglgelig har lzert en del mere, end hvad urmagerskolen kan tilbyde af
undervisning — men alt fra maleteknik til samarbejde er blevet foraedlet. Det er alle 800
timer veerd!

PERSONLG MODE

Memooir er et nyt koncept fra Aagaard, som giver dig mulighed for at udtrykke din egen
personlighed, samtidig med at den udfordrer den gaengse opfattelse af, hvad et smykke
er. Christel Emke Nielsen, senior designer hos Aagaard siger:

— Memooir er ikke high-fashion. Ikke nutidens mode eller garsdagens for den sags
skyld. Memooir er ikke mainstream. Memooir er personlig mode — og saetter den generel-
le mode i netop det perspektiv.

Serien bestar af et bredt udvalg af remme, som fas i mange farver. De er produceret i
ltalien og er af blgdt skind med fint preeget manster eller i specialvaevet band af tekstil med
dyreprint eller organiske mgnstre. Remmen vikles to gange om handleddet, samles nemt
med en 1as i markt stdl og smykkes med en eller flere coins. Aagaard lover en Igbende
udvikling af konceptet med nye coins og remme.

Coins fés i klassisk eller rhodineret sely, i
forgyldt eller rosaforgyldt selv, og nogle
har indfattede Zirkonia sten.
Pris fra 275 til 575,-

Remme 375,-
Sort rhodineret 1as i stal 275,-

Harry Winstons Midnight Lady er lavet i
rosa quld eller hvidguld, med rosé
champagne eller gra skive. Fés i to
modeller pa 32 og 39 millimeter, med
alligator- eller satinrem. Pris 158.750,-

MIDNAT LUKSUS

Harry Winston er madske bedst
kendt for eksklusive smykker til
Hollywoods stjerner, men firmaet
laver ogsa elegante ure, der nu fas
i Danmark:

— Midnight Lady er skabt sa
slankt og yndefuldt som muligt i
en quartsudgave, der bryder den
trend med klodsede automatiske
vaerker, som har kert i en arraekke,
lyder det fra den danske importer,
Reeslev Design. Behaendigt belagt
med brillanter bade pa krans, horn
og de fire hovedmarkerer bliver
Midnight Lady til det diamant-
smykke, som enhver kvinde gnsker

sig!

=

Colombianske
skuespiller Sofia
Vergara viser her
hvordan Midnight
| Lady kan baeres..
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Your Wisdom.
Sterling sely,
3.295,-

Til hajre
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PERREL

Patrick Nielsen har bokset 11 professionelle kampe og vundet dem alle, heraf seks pa knockout. Han
bokser hos Team Sauerland og treenes af Karsten Réwer. Lige nu kan Patrick opleves i TV2s Vild med
dans. Til venstre Henrik Bramsborg fra Perrelets danske distributer, Global Luxury Corp.

PERRELET SPONSERER PATRICK NIELSEN

Schweiziske Perrelet er et af de aldste og mest respekterede urmaerker i verden, og nu
har Perrelet faet den danske bokser Patrick Nielsen som repraesentant.

— Han bliver en fremragende ambassader for Perrelet. Patrick Nielsens kvaliteter som
bokser rammer meget fint anden i Perrelet — og det samme geelder hans personlighed.
Perrelet er et ur i meget hgj kvalitet, der appellerer til den brede befolkning, ngjagtigt lige-
som Patrick. Det stilige ur og bokseren er simpelthen et fantastisk godt match, siger Henrik
Bramsborg, key account manager for Global Luxury Corp., Perrelets danske distributer.

Aftalen mellem Patrick Nielsen og Perrelet lgber over det naeste ar med option pa yder-
ligere tolv maneder. Henrik Bramsborg haber, at sponsoratet medvirker til, at det haeder-
kronede gamle urmaerke finder vej til nye kundegrupper. Til trods for, at Perrelet er blandt
de mest eksklusive ure i verden, har maerket nemlig langt fra den opmaerksomhed her-
hjemme, som lignende luksusmaerker har. Det skal der nu rettes op pa, forlyder det.

STJERNERNES
KAMPESMYKKER

aMOUSCHKA har godt fat i de danske
stierner med de megastore smykker med
dyremotiver. Jokeren har baret en sort pan-
ter spraymalet i bld, Wafande en lgve,
Sarah fra X-Faktor en smuk handlavet sglv-
kaede og senest har Sys Bjerre haft bade
ugle, slange og @rn pa i Toppen af poppen.

- Smykkerne er inspireret af indianernes
idé om, at dyr har en iboende kraft, som
overfgres til den, der baerer dem, fortaeller
designer Mouschka Drouzy, der er kvinden
bag. De nummererede smykker, som er
producerede efter etisk regelsaet i Peru,
fungerer som lykkeamuletter og fas kun i
et begraenset oplag. Foruden i Danmark fas
de s forskellige steder som trendy butikker
i Tokyo og Galeries Lafayette i Paris.

Rubber B, der har specialiseret sig
i leekre gummiremme til Rolexure,
lancerer nu en hip orange rem.

Her ses
Rubber B
Orange pa
Rolex
Bomber.
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